CAP
EQUIPIER

ex  POLYVALENT
Sl DU COMMERCE

Eratvnaisé

Un équipier polyvalent du commerce

Que fait-il ? Ou travaille-t-il ?
e Réception et suivi des commandes
e Mise en valeur des produits et e Dans des grandes surfaces
approvisionnement e Dans des magasins spécialisées
e Conseil et accompagnement du client dans e Dans des commerces.

arcours d'achat




LE CONTENU DE LA FORMATION

14 semaines gratifiées

Activités professionnelles
réparties sur les deux années

pour développer

) . Elles sont réalisées dans la boutique
des compétences professionnelles.

pédagogique pour permettre des mises
en situations professionnelles

25%

Des enseignements

== Autres enseignements
généraux

professionnels
francais, histoire-géographie, . , . .
( g. g ,g P ¢ Prevention Santé Environnement
anglais, arts appliqués, E.P.S.

mathématiques, physiques chimie)

£t aprésle bac

Cette formation peut étre complétée par:
Lycée professionnel VAUVERT

e Bac pro Métiers du commerce et de la
vente option A animation et gestion de

5 rue Marguerite AUDOUX
I'espace commercial

. 18000 BOURGES
e Bac pro Métiers du commerce et de la

vente option B prospection clientéle et )

valorisation de I'offre commerciale Standard : 02 48 50 18 34
e Bac pro technicien conseil vente en

alimentation ce.0180823x@ac-orleans-tours.fr

e MC Assistance, conseil, vente a distance http://lyc-vauvert-bourges.tice.ac-orleans-tours.fr/eva/
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